JOHN LEE
DUMAS

Cospodarz nagradzanego
podcastu ,Entrepreneurs
on Fire”

17

KROKOW
DO SUKCESU

1 WOLNOSCI
FINANSOWE)J

Przeczytaj te ksiqzke,
poniewaz znajdziesz

w niej narzedzia, dzieki
ktorym przebijesz sie ze
swoim biznesem!

- Gary Vaynerchuk
przedsiebiorca,
prelegent, autor
bestsellera ,Przebij siel”




JOHN LEE
DUMAS

Cospodarz nagradzanego
podcastu ,Entrepreneurs
on Fire”

17

KROKOW

DO SUKCESU

1 WOLNOSCI
FINANSOWE)J

Przektad
Bartosz Satbut




Rozdziat
Rozdziat
Rozdziat
Rozdziat
Rozdziat
Rozdziat

Rozdziat
Rozdziat
Rozdziat

Rozdziat 11.

Rozdziat 12.
Rozdziat 13.
Rozdziat 14.
Rozdziat 15.
Rozdziat 16.
Rozdziat 17.
Rozdziat 18.

oA W =

7.
8.
9.
Rozdziat 10.

SPIS TRESCI

Prolog

Znajdz swoj swietny pomyst
Znajdz swojg nisze

Stwérz swojego awatara
Dokonaj wyboru platformy
Znajdz sobie mentora

Stworz sojusz umystéw
lub do takowego dotacz

Opracuj plan tworzenia tresci
Tworz tresci

Wystartuj

Wskaz najwiekszy problem
swojego awatara

Dowiedz wykonalnosci koncepcji
i opracuj rozwigzanie

Zbuduj swdj lejek

Dywersyfikuj strumienie przychodéw
Powigkszaj generowany ruch
Wdréz systemy i zbuduj zespdt
Siegnij po marketing partnerski
Zachowaj zarobione pienigdze
Skarbnica wiedzy

Epilog

O autorze

13
27
37
47
55

69
81
123
135

143

151
175
185
193
201
209
217
225
253
255



PROLOG

ZosTALES okLAMANY. W sumie to wszyscy zostaliSmy oktamani.
Dlaczego? Wiekszos¢ ludzi nie chce, zeby$ znat pewien prosty fakt.

Niepospolity sukces jest osiggalny,
a prowadzi do niego catkiem pospolita droga.

W tej ksigzce znajdziesz droge, dzieki ktorej osiagniesz wolnosé
finansowy i spetnienie.

Skad we mnie taka pewnos¢, ze uda ci sie osiggna¢ niepospolity
sukces? Sam krocze tg droga od 2012 roku. Po 32 latach problemoéw
finansowych i braku poczucia spetnienia odnalaztem pospolitg
droge do niepospolitego sukcesu i juz nigdy z niej nie zboczytem.

By¢ moze zastanawiasz si¢ teraz: ,,Skoro ta droga jest tak
pospolita, dlaczego nie wie o niej wiecej ludzi?”. Odpowiedz jest
prosta: ,,ekspertom” optaca si¢ komplikowac sprawy, maci¢ wode
i wprowadzac niejasnosci do wszystkich spraw, ktére powinny
by¢ absolutnie jasne.

Dlaczego? Zeby mogli strzec dostepu do swoich tajemnic
i pozostawac straznikami ,,tajemnego klucza” do sukcesu, ktorym
chetnie otworza ci drzwi za jedyne 1997,97 dolara.

Naszym zadaniem jest uchroni¢ ci¢ przed madrosciami
samozwanczych straznikow. Musimy obali¢ wszystkie prze-
szkody, ktore oni rzucili nam pod nogi. Powinnismy wkroczy¢
na pospolitg droge do niepospolitego sukcesu.

ZviEmy w $§wiECIE nieograniczonych mozliwosci i natychmia-
stowego dostepu do informacji. Mozliwosci wywotujg w nas
podniecenie, a informacja daje nam witadze. Z tej ksiazki dowiesz
sie, jak wykorzystac to podniecenie i zmaksymalizowac wtadze.
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Dzisiaj sie postawimy. Pospolita droga do niepospolitego
sukcesu nie pozwala osiggnac sukcesu z dnia na dzien. Naleza-
toby ja raczej poréwnaé¢ do kompasu w podrézy ku finansowej
wolnosci i poczuciu spetnienia.

Dlaczego to wiasnie ja postanowitem podzieli¢ sie z tobg
wiedzg o tej cudownej drodze? Przez 32 lata stuchatem straz-
nikow. Nie twierdze, ze moje zycie uktadato sie tragicznie, ale
absolutnie nie mozna bylo powiedzie¢, zebym zblizyt sie do wol-
nosci w sferze finanséw i uznat siebie za cztowieka spetnionego.

Wedtug kryteriow, jakimi kierowali sie straznicy, wszystko
robitem dobrze: w szkole $redniej, na potudniu stanu Maine,
uzyskatem dobra srednia ocen. PézZniej ksztatcitem sie w Pro-
vidence College dzieki wojskowemu stypendium ROTC. Gdy
bytem na ostatnim roku studiéw, nastapit atak terrorystyczny
na WTC i Pentagon, w zwiazku z czym natychmiast zaczatem
traktowa¢ stuzbe wojskowg bardzo powaznie. Osiem miesiecy
p6zniej ukonczytem studia z catkiem nieztg Srednig i statem sie
czescig pierwszego rocznika amerykanskich oficeréw, rozpoczy-
najacych stuzbe po atakach z 11 wrzesnia.

Po krétkim szkoleniu w Fort Knox w stanie Kentucky moj
batalion zostat wystany na 13-miesieczng akcje w ramach misji
w Iraku. Nie ukrywam, ze byta to brutalna zmiana realiéw.
Z beztroskiego studenta stalem sie dowddcg pododdziatu zto-
zonego z zalog czterech czotgéw, czyli 16 zotnierzy. Miatem
23 lata i znalaztem sie w Iraku, usitujac przezy¢.

Powiada sig, ze wojna to piekto. Podczas mojej 13-miesiecznej
stuzby w Iraku czterech z podlegtych mi 16 Zotnierzy ztozyto
najwieksza ofiare.

To byto piekto.

Chcac oddac¢ im cze$é, ztozylem pewne przyrzeczenie.
Obiecatem sobie, ze nigdy nie zgodze si¢ na zycie, w ktérym
zabraknie mi poczucia spetnienia. Obiecatem sobie, ze nigdy
nie przestane gonié za szczeSciem, a moje zycie bedzie warte
tego, by zy¢. Bytem to winien bohaterom, ktérzy polegli na polu
chwaty. Uznalem, ze uczczg ich poSwiecenie, stawiajac w moim
zyciu na stuzbe, wartos¢ i wdziecznosc.

A potem dopadta mnie rzeczywistosc.

Powr6t z Iraku do ,,normalnego $wiata” nie byt tatwy. Przed
trzydziestka zmagatem sie z napadami PTSD, nie umiatem
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znalez¢ spetnienia ani szcze$cia. Przezytem wojne, nie miatem
dtugdéw, otrzymatem przyzwoita prace, wiec dlaczego czutem
sie taki nieszczesliwy i niespetniony?

Dzisiaj rozumiem, skad sie to wszystko brato — nie pro-
wadzitem takiego zycia, do jakiego zobowigzatem sie wobec
moich czterech polegtych zotnierzy. W moim zyciu nie byto
stuzby. W moim zyciu nie byto wartosci. W moim zyciu nie
byto wdziecznosci. Wybratem pogon za sukcesem, a wtasciwie
za tym, co wowczas uwazatem za sukces.

Sukces oznaczat dla mnie pienigdze, szacunek, a moze
nawet stawe.

Ta zakrecona definicja zaprowadzita mnie na studia prawni-
cze, z ktorych po jednym, okropnym semestrze zrezygnowatem.
Nastepnie rzucitem sie w Swiat finanséw, w ktorym wytrwatem
w moim boksie przez rok. Nie mogtem tego dtuzej znies¢ i ztozytem
wypowiedzenie. Sprobowatem réwniez swoich sit w nieruchomo-
Sciach, zar6wno mieszkalnych, jak i komercyjnych. Wydawato
mi si¢, ze znajde tam — jakze pozadane — wolnos¢ i spetnienie.

Nic z tego.

W ten sposéb uptyneto mi sze$¢ dtugich i nieszczesliwych
lat. Uratowato mnie to, ze zawsze uwielbiatem czytac i stucha¢
o tym, w jaki sposob inni osiggajq sukces. Podczas tych szesciu
lat walki z samym sobg pochtaniatem dziesiatki ksigzek bizneso-
wych, bratem udziat w internetowych seminariach i oczywiscie
stuchatem podcastow.

Ktoérego$ dnia stuchatem podcastu biznesowego, ktoérego
gospodarz siegnat po nastepujacy cytat:

Nie probuj byc cztowiekiem sukcesu,
badz raczej cztowiekiem wartosciowym.
— ALBERT EINSTEIN

O tym, co wydarzyto sie juz po moim momencie ol$nie-
nia, opowiem szerzej w rozdziale 1, a poki co ogranicze sie do
stwierdzenia, ze w tej konkretnej chwili postanowitem zostac¢
cztowiekiem wartoSciowym.

Gdy nim zostatem, wreszcie moglem osiagnac upragnione
cele w postaci wolnosci finansowej i spelnienia. Wreszcie bytem
w stanie dotrzymac stowa danego w 2003 roku. Tak oto zyskatem
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mozliwos¢ opowiedzenia ci, w jaki sposéb mozesz wyruszy¢
w pospolitg droge po niepospolity sukces.

Ta metoda dziata.

A dziata dlatego, ze jest prosta. Dziata, poniewaz jest ponad-
czasowa. Dziata dzieki jednej, absolutnie podstawowej zasadzie:

Zaoferuj najlepsze rozwigzanie realnego problemu,
a odniesiesz niepospolity sukces.

Ta ksigzka poprowadzi cie pospolita droga az do odniesienia
niepospolitego sukcesu.

Jestes gotow, zeby zaczaé? Przewrd¢ kartke. Pospolita droga
do niepospolitego sukcesu czeka.



ROZDZIAL 1

Znajdz swoj sSwietny
pomyst

Wszystko zaczyna sie od pomystu.
— EARL NIGHTINGALE

Zasapa NR 1: Na poczatku pospolitej drogi do pospo-
litego sukcesu znajduje sie pomyst. Swietny pomyst.

S tarajac sie znalez¢ taki wtasnie Swietny pomyst, ludzie popet-
niaja dwa bledy.

Brap NR 1: Wydaje im sig, ze Swietny pomyst moze
sprowadza¢ sie tylko do tego, czego s3 pasjonatami:
,Uwielbiam babeczki! Otwieram cukiernie!”

Brap Nr 2: Wydaje im si¢, ze Swietny pomyst moze
sprowadza¢ si¢ tylko do tego, na czym si¢ bardzo
dobrze znaja: ,,Umiem programowac, bede budowat
strony internetowe!”

W tym przypadku nie moze by¢ mowy o modelu albo/albo.

Tutaj nie chodzi o twoje pasje ani o to, na czym Swietnie
sie znasz. Niezbedne s3g oba te elementy. Twoj Swietny pomyst
musi stanowi¢ potaczenie twojej pasji i kompetencji.

Przeanalizujmy pierwszy scenariusz, oparty wytacznie na
zainteresowaniach. To wazne, by by¢ pasjonatem tego, na czym
opiera sie Swietny pomyst. Jezeli jednak ta pasja to juz wszystko,
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jezeli nie oferujesz §wiatu potrzebnego mu rozwigzania, to twdj
pomyst sie nie przyjmie.

Wszyscy ludzie na ziemi funkcjonuja zgodnie z jedng, wspo6lna
zasada: CJBZTM, czyli ,,co ja bede z tego mial”. Zapewne innym
bedzie si¢ podobad, ze postanowites zajac si¢ tym, co ci¢ pasjo-
nuje, ale jezeli twoja pasja nie bedzie im przynosita zadnych
bezposrednich korzysci, nie zostana twoimi klientami. Ty nie
bedziesz uzyskiwat z tego tytutu przychodéw, a twodj Swietny
pomyst nigdy nie bedzie niczym wiecej niz zwyktym hobby.

Scenariusz drugi przedstawia pomyst oparty wytgcznie na
wiedzy. Swietnie, ze s ludzie, ktérzy s3 w czyms dobrzy. Réwnie
Swietnie jest dzieli¢ sie swoja wiedza ze Swiatem. Jezeli jednak
dane zagadnienie ci¢ nie pasjonuje, nie budzi w tobie entuzja-
zmu, nie ma szans, zeby$ osiggnat w tej dziedzinie spetnienie.

Pospolita droga do niepospolitego sukcesu jest prosta, ale cza-
sochtonna. Jesli nie bedziesz pasjonatem tego, co robisz, ktorego$
dnia stwierdzisz, ze to juz nie sprawia ci przyjemnosci i po prostu
zrezygnujesz. Poza tym z pewnoscig bedziesz miat do czynienia
z konkurentami, ktérzy sg pasjonatami tego, czym postanowites
sie zajac, i to wtasnie oni bedg za kazdym razem wygrywac.

Skoro znasz juz wady dwoéch powyzszych scenariuszy,
pomoéwmy o scenariuszu ostatnim.

W tym scenariuszu robisz to, czym si¢ pasjonujesz i na czym
si¢ znasz. Twoj pomyst budzi w tobie wielki entuzjazm i oferuje
Swiatu konkretna wartos¢. To wtasnie twoj Swietny pomyst.

Najwyzszy czas na ¢wiczenie, dzieki ktoremu zidentyfiku-
jesz swoj Swietny pomyst i na co dzien bedziesz zy¢ w twojej
strefie ognia.

To jak? Wchodzisz w to?

Twoja strefa ognia

Zeby wykona¢ to ¢wiczenie, bedziesz potrzebowat kartki.

Podziel kartke na dwie kolumny. Po lewej stronie napisz
stowo pasja, a po prawej: wiedza.

Nastaw minutnik na pie¢ minut i kliknij ,,start”.

Przez cate pie¢ minut wypisuj wszystko, czym sie pasjonu-
jesz. Co cie ekscytuje? Co cie kreci? Czym interesowates sie jako
dziecko, a potem jako mtody i dorosty cztowiek? Co zrobitby$
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jutro, gdyby$ miat kompletnie pusty kalendarz i zadnych obo-
wigzkoéw? Spisuj wszystko, co tylko przyjdzie ci na mysl.

Koniec czasu!

W porzgdku, czas przeniesS¢ sie na prawg strone. Znow
nastaw minutnik na pie¢ minut i kliknij ,,start”.

Przez cate pie¢ minut wypisuj wszystko, na czym si¢ Swietnie
znasz. Jakie umiejetnosci nabytes? W czym jestes dobry? Jakiego
rodzaju doswiadczenie zgromadzites przez lata?

Pro$ rodzine i znajomych, by odpowiedzieli dla ciebie na
pytanie: Co (twoje imie) robi dobrze? Mozesz by¢ zaskoczony,
ze inni maja ci¢ za eksperta w dziedzinach, ktére dla ciebie sg
czyms§ zupelnie ,,normalnym?”.

Koniec czasu!

Teraz zacznij sie zastanawiac, w jakich obszarach twoje pasje
tacza sie z twoimi kompetencjami — w ktérych dziedzinach twoja
ciekawos¢ przektada sie na to, co wiesz.

Zacznij faczy¢ strzatkami swoje zainteresowania z kompe-
tencjami. Wszystkie te potaczenia wyznaczaja twoja strefe ognia.
To z niej wybierzesz swoj Swietny pomyst.

Moja historie opowiem kawatek dalej, chciatbym tutaj jednak
od razu opisaé przyktad jednej z moich stref ognia.

Po stronie zainteresowan napisatem: ,,rozmawianie z odno-
szacymi sukcesy przedsigbiorcami”.

Po stronie wiedzy napisatem: ,,rozmowy i wystgpienia
publiczne za czaséw pracy w amerykanskiej armii oraz sektorze
finansow przedsiebiorstw”.

Uswiadomitem sobie, ze te dwa elementy tworzg potencjalna
strefe ognia, wiec potgczytem je strzatks.

Zaczatem si¢ zastanawia¢, w jaki sposéb mogtbym pota-
czy¢ te pasje z ta konkretng umiejetnoscia i wtedy doznatem
ol$nienia: podcast.

Uwielbiatem stucha¢ podcastoéw, w ktérych prowadzono
wywiady z odnoszacymi sukcesy osobami. Wcze$niej sam
zawodowo zajmowatem sie prowadzeniem wywiadow. Moze
zatem powinienem zaczgé nagrywac podcast, w ktérym rozma-
wiatbym z odnoszacymi sukcesy przedsiebiorcami i opowiadat
o nich swiatu?

Moj Swietny pomyst nabrat ksztattow, zatem trzeba byto
zaczaé dziatac.



16 | Droga do wiasnej firmy

Moj Swietny pomyst

Spojrzatem w lustro.

,,32 lata”.

Wymowitem te stowa z nutg obrzydzenia, chociaz moje
zycie byto dotad catkiem niezte. Cze$¢ mojej historii juz znasz:
18 wspaniatych lat w matym miasteczku w stanie Maine, w nor-
malnej rodzinie, z mnéstwem cieptych wspomnien. Cztery
niesamowite lata w Providence College w Rhode Island jako
kadet ROTC oraz student amerykanistyki. Cztery trudne lata
jako oficer w czynnej stuzbie w wojsku.

W wieku 26 lat przeszedtem do rezerwy i zrobitem sobie
roczng przerwe, by uczy¢ si¢ hiszpanskiego w Gwatemali. Zwie-
dzatem zachodnie wybrzeze Kostaryki i przygotowywatem sie
do egzaminéw wstepnych na studia prawnicze. Egzaminy poszty
mi catkiem niezle, wiec wrocitem do Rhode Island, by podjaé
nauke w Roger Williams Law School. Niezwykle ekscytowatem
sie faktem, Ze oto zaczyna si¢ nowy rozdzial mojego zycia.

Nie nastapito to od razu, ale po kilku tygodniach rozumiatem
juz, jak wielki popetnitem btad. Cos byto nie tak — na studiach
prawniczych bytem najzwyczajniej nieszczesliwy.

Dziwne uczucie. Nigdy wczesniej nie bytem tak nieszczesliwy,
nawet w najgorszych chwilach w Iraku tak si¢ nie czutem. Dzisiaj
rozumiem, ze dopadt nie PTSD, wtedy jednak nie wiedziatem,
co sie ze mng dzieje. Nie mogtem si¢ na niczym skupic, wiec
dtugie godziny nauki na studiach byly dla mnie istng meczar-
nig. Dotrwatem do konca semestru z petng §wiadomoscia, ze
na kolejny juz nie wroce.

Zarezerwowatem bilety na dtugg podr6z po Indiach i Nepalu,
odbytem jedng z najtrudniejszych rozméw z rodzicami (a kilka
ich juz bylo) i wyruszytem na poszukiwania mojej wersji Jedz,
modl sie, kochayj.

Indie okazaty si¢ wspaniate. Doktadnie tego byto mi trzeba:
ucieczki od ,,prawdziwego swiata”.

Podobaty mi sie: tamtejszy gwar, upat, kultura, jedzenie oraz
olbrzymie masy ludzi, ktére otaczaty mnie podczas mojej podrozy
po Indiach i Nepalu. Kulminacje tamtego wyjazdu stanowita
dwunastodniowa piesza wyprawa w Himalajach, z podejsciem
do obozu wspinaczkowego pod Annapurna, dziesiatg najwyzsza
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gora Swiata. Jednocze$nie wiedziatem, ze nie moge wiecznie
chowac sie w bezpiecznych ramionach Indii i Nepalu. Po czte-
rech miesigcach braku jakichkolwiek obowigzkéw bytem gotow,
by podja¢ kolejng probe powrotu do aktywnosci zawodowe;j.

Tym razem postanowitem zainteresowac sie sektorem
finansowym. Pomys$latem sobie, ze to wysokie tempo, mnéstwo
pieniedzy i spory szacunek. Dostalem prace w firmie John
Hancock w Bostonie i pierwszy rok tam sprawit mi duzo frajdy.
Duzo si¢ uczytem, dobrze zarabiatem i miatem poczucie, ze
to dobra Sciezka kariery.

Wtedy wybucht kryzys finansowy, ten z 2008 roku. Przygla-
datem sig, jak z bankéw Bear Stearns i Lehman Brothers ludzie
wychodza na ulice z kartonami w rekach. Przez moja firme
réwniez przetoczyta si¢ fala zwolnien. Ja co prawda przetrwatem,
ale moj entuzjazm dla sektora finansowego gwattownie ostabt.
Na zawsze zapamietam dzien, w ktérym my, pozostali pracow-
nicy, zostaliSmy zagonieni do jednego pomieszczenia, gdzie
ustyszeliSmy od prezesa: ,,Wszyscy zebrani w tej sali znajduja
sie tutaj, poniewaz chcemy was tu miec. Jezeli jednak ktos$ nie
jest gotowy by¢ z nami na 100 procent w tej trudnej sytuaciji,
to wtasnie teraz powinien wyjs¢”.

Te stowa mocno mnie uderzyty.

Zrozumiatem, ze moje zaangazowanie nawet nie zbliza si¢
do 100 procent i w zwigzku z tym jestem winien zaréwno firmie,
jak i sobie, zeby opusci¢ te sale.

Po tamtym zebraniu poszedtem do mojego biurka, wpisatem
w Google: ,,wypowiedzenie”, zmienitem kilka stéw w gotowcu
i wydrukowatem. Podpisatem na dole, po czym wreczytem
dokument mojej szefowej. Jestem przekonany, ze pomyslata sobie:
,»Czy ten dzieciak zwariowat? Odchodzi¢ w takim momencie?”.

Przyspiesze troche te opowies¢, zeby dotrze¢ do meritum,
a konkretnie do mojego Swietnego pomystu.

Nastepng prace znalaztem jako handlowiec w niewielkim
start-upie technologicznym w Nowym Jorku. Samo miasto bardzo
mi sie podobato, ale praca okazata sie niewypatem i juz po pot
roku drukowatem kolejne wypowiedzenie.

Doszedtem do wniosku, ze mam serdecznie dos¢ dtugich
i zimnych zim w Nowej Anglii. Uznatem, ze tak naprawde chce
mieszka¢ w San Diego i sprzedawa¢ nieruchomosci.
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Dlaczego? W sumie do dzi$ tego nie wiem.

Jako cztowiek czynu wskoczytem jednak w samochod, prze-
jechatem przez caty kraj i wynajatem sobie kawalerke w Pacific
Beach w San Diego, jedng przecznice od oceanu.

W nieruchomosciach szto mi niezle, pokochatem styl zycia
typowy dla potudniowej Kalifornii i poznatem Kate, mitos¢
mojego zycia! (Nic nie dzieje si¢ bez powodu). Moje jako takie
sukcesy zawodowe w San Diego sktonity mojego krewnego
z Maine do zaproponowania mi pracy.

Chodzito o prace w drugiej najwiekszej agencji handlu nieru-
chomosciami w Maine z perspektyw3 stania si¢ wspolnikiem po
pieciu latach. Z Maine wyjechatem przed ponad dziesieciu laty,
wiec perspektywa powrotu do rodzinnego stanu i mieszkania
blisko rodziny wydata mi sie kuszgca. Przyjatem propozycje,
przeprowadzitem si¢ i zamieszkatem w wygodnym mieszkaniu
w Portland, nieopodal mojej nowej pracy.

Wydawato mi sig, ze tym razem osiedlam si¢ tam na dtugo,
co w sumie stanowi do$¢ odwazna deklaracje w ustach kogos,
kto w pieciu minionych latach odszedt z wojska, podrézowat po
Ameryce Srodkowej, probowat swoich sit na studiach prawni-
czych, uciekt do Indii, posmakowat sektora finanséw, préobowat
przebi¢ sie w Nowym Jorku, skad ruszyt na zachdd, do San Diego.

Swietnie mieszkato mi sie w moim apartamencie, cieszytem
sie¢ ze wznowienia zycia rodzinnego oraz ponownych spotkan
z dawnymi przyjaciotmii ogoélnie zytem w przekonaniu, ze czeka
mnie $wietlana kariera. Potem w Maine nastgpit najwickszy
dotek w handlu nieruchomosciami od kilkudziesieciu lat.

To byt koszmarny rok.

Pamietam, jak ciezko pracowatem nad finalizacja jednej
transakcji, a gdy wszystko w koncu dopiatem, otrzymatem 316
dolaréw prowizji. Po roku miatem watpliwosci, czy wtasnie
tym powinienem si¢ w zyciu zajmowac¢. Co prawda, na rynku
nieruchomosci komercyjnych zaczat si¢ boom, ale stwierdzitem,
ze mnie to zupetnie interesuje.

Co innego miatem jednak robi¢? Znowu zaczyna¢ wszystko
od zera? Wiedzialem, ze jestem w takich nowych poczatkach
dos¢ dobry, ale wiedziatem rowniez, jakie to jest wyczerpujace.

Bytem gotéw, by budowac cos, z czego mogtbym by¢ dumny.
Cos, do czego podchodzitbym z pasja. Co$, w czym bytem dobry.
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To wtasnie wtedy wyruszytem w podroz, ktéra doprowadzita
mnie do mojego Swietnego pomystu.

* k% *

Zatadowatem ulubione podcasty na iPoda Nano i poszedtem
pobiegac. Wiedziatem, Ze to koniec mojej ,,kariery” w nierucho-
mosciach. Tylko, co miatem robi¢ dalej? Miatem 32 lata. Czy
na tym etapie nie powinienem by¢ juz ustatkowany zawodowo
i odnosi¢ sukcesy?

Co byto ze mng nie tak?

Gdy sie tak nad soba uzalalem, mo6j mozg sam skupit si¢
na biezacym podcascie. Prowadzacy cytowat akurat Alberta
Einsteina, ktérego stowa wmurowaty mnie w ziemie. Tak oto
dotarliSmy do wspomnianego juz momentu ol$nienia.

Nie prébuj by¢ cztowiekiem sukcesu,
badz raczej cztowiekiem wartosciowym.
— ALBERT EINSTEIN

Wow!

Jak juz wspominatem, poczutem si¢ tak, jak gdyby kto$
wyciagnat reke z moich stuchawek i z catej sity mnie spoliczko-
wal. Odczuwajac pieczenie na twarzy po tym uderzeniu, przy-
pominatem sobie kolejne popetniane btedy. Odkad odszedtem
z wojska, gonitem za sukcesem w moim wtasnym, wypaczonym
rozumieniu.

Sadzitem, ze zostajac prawnikiem, zdobede szacunek.

Sadzitem, ze wchodzac do sektora finansowego, zbije majatek.

Sadzitem, ze w nieruchomosciach znajde wolnos¢ i spetnienie.

Zle, 7le, zle.

Teraz w koncu zrozumiatem, o co w tym chodzi. Poswiecatem
cala energie na proby zostania mitycznym cztowiekiem sukcesu,
ale jaka oferowalem wartos¢? Po zastanowieniu si¢ doszedtem
do dos¢ prostego wniosku, ze zadng.

Na szczeScie Albert nawet zza grobu umiat podzieli¢ si¢
swoja recepta na sukces. Zostac¢ cztowiekiem wartosciowym.



TA KSIAZKA TO PIERWSZY KROK DLA WIELU
PRZYSZLYCH PRZEDSIEBIORCOW!

Przed zatozeniem firmy drecza nas miliony watpliwosci, a potem, kiedy
juz prowadzimy wtasng dziatalnos¢, mamy do podjecia tysigce decyzji.
Kazda z tych decyzji mozna przyrownac do wyboru drég na rozstaju. 15¢
w lewo czy w prawo? Niestety czesto wybieramy Zle. Na szczescie
z pomocg przychodzi ta ksigzka. To zbidr konkretnych wskazdwek, jak
odnies¢ sukces we wtasnym biznesie, sformutowanych na podstawie
ponad tysigca godzin rozmdéw z najbardziej inspirujgcymi ludzmi
7 catego swiata.

John Lee Dumas jest twdrcg i gospodarzem nagradzanego podcastu
,Entrepreneurs on Fire”. Przeprowadzit wywiady z ponad 3 tysigcami
znanych przedsiebiorcdw, ktére zostaty odstuchane przez ponad
100 miliondéw ludzi. Jego gosc¢mi byli miedzy innymi Tony Robbins,
Barbara Corcoran i Gary Vaynerchuk. Na podstawie tych rozmdéw Dumas
opracowat liste 17 prostych krokdw, umozliwiajgcych pokonanie drogi
od pomystu, przez rozwdj sprzedazy i marketingu, az do stabilnej finan-
sowo firmy.

DZIEKI JEGO KSIAiCE:

B Odkryjesz kluczowe kroki, jakie podejmujg odnoszacy sukcesy przedsiebiorcy.
B Rozwiejesz watpliwosci i przetamiesz obawy, ktdre obecnie odczuwasz.
B Unikniesz putapek, w ktére wpadli niezliczeni zatozyciele wtasnych firm.

B 7budujesz ,studnie wiedzy”, do ktérej mozesz siegnad za kazdym razem,
gdy potrzebujesz inspiracji lub motywacji.

Wszystko jest mozliwe i osiggalne, musisz tylko zignorowac ogrom kosz-
marnych rad, ktérymi zasmiecone sg media spotecznosciowe i internet,
i po prostu wykonac¢ opisane w tej ksigzce 17 krokdw. Czas pozegnac
strach, watpliwosci i przywitac sie z Twojg wersjg niezwyktego sukcesu
oraz przynoszgca dochody wtasng firma.
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